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老白干酒完成收购丰联酒业
2018-03-21 07:26 来源：中国证券报

老白干酒3月20日晚公告称，公司关于发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金获得中国

证监会核准批复，至此老白干酒收购丰联酒业的正式完成。老白干酒及丰联酒业负责人接受中国证

券报记者采访时，首次就此次收购及未来发展战略做出解读。老白干酒表示，整合之后将沿着内生

式增长与外延式增长两条道路发展，内生式增长做大主营业务，拓展河北市场；外延式增长将整合

双方优势，将老白干酒打造成为拥有三大香型、五家企业的现代化白酒上市公司。

并购丰联谋求外延发展

3月20日晚，老白干酒发布公告称，公司拟以非公开发行股份及支付现金的方式向佳沃集团等

购买丰联酒业100%股权，已获得证监会核准批复。至此，老白干酒收购丰联酒业正式完成。

老白干酒总经理王占刚与丰联酒业董事长汤捷在接受中国证券报记者采访时，首次就双方合作

与未来发展战略做出解读。

王占刚表示，老白干酒选择与丰联酒业进行并购重组的原因有三点：首先，看重丰联拥有丰富

现场、质量、生产的管理经验和信息化管理模式；其次，看重丰联旗下四家品牌，同省板城烧锅占

主资产的60%，并购之后，双方将整合河北省内资源，做大做强省内市场。另外三个品牌文王、孔

府家酒和武陵都具有一定的基础，未来成长空间巨大；第三是香型互补，目前中国白酒市场浓香型

占70%，酱香型占15%，与丰联酒业的并购合作，将对衡水老白干形成香型互补。

王占刚指出，丰联旗下的四家企业都位居酒业百强，与丰联进行有效整合之后，老白干酒将成

为一个具有三大香型、五家企业的现代化白酒上市公司。

汤捷指出，未来丰联酒业和老白干酒将联手打造中国的“帝亚吉欧”发展模式，以资本为纽

带，各品牌兼容并蓄，满足消费者多元化需求。双方将围绕“三个共”展开合作：即优势共享，结

合老白干酒对行业的深入观察和实操经验、丰联的管理思考，双方优势结合、补齐短板；渠道共

享，目前终端都是多品类运作，需要给消费者完整的解决方案。新的老白干集团产品香型多元、结

构完善，随着渠道的整合，新的老白干集团对消费者的征服力提升；品牌共创，丰联酒业旗下每个

品牌都有基础和运作经验，若五个品牌能实现三方面的融合，将能够在传播效果上有较大提升。

同时，汤捷也指出，这个过程有巨大挑战，未来面临管理、文化上的磨合，将探索双方合作如

何走得更顺畅。
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分享：

青海春天拟收购听花酒业 2018-03-08

9家酒企7家预喜 舍得酒业净利预增近一倍 2018-02-14

白酒股活跃走强 舍得酒业涨超7% 2018-02-08

机构上调41股评级 舍得酒业目标涨幅64% 2018-02-07

机构上调39股评级 舍得酒业目标涨幅63% 2018-02-06

华润52亿入股汾酒 开启全国性酒业布局 2018-02-05

证监会：老白干酒等三公司并购重组过会 1公司暂停审核 2018-01-31

2018中国国际酒业博览会将于3月25日举行 2018-01-18

老白干让机构“喝出牛股味”后市走势现分歧 2017-11-16

白酒股快速走强 老白干酒涨停 2017-11-15

经过2017年的行业复苏，白酒企业对行业的发展趋势判断趋同，即集中度提高、品牌分化与消

费升级。王占刚指出，过去一年，白酒品牌集中度越来越高，在中高端酒体现尤其明显；品牌分

化，行业产量增速低于营收增速和利润增速；次高端兴起，规模以上白酒企业在次高端集中发力；

区域品牌与全国品牌的竞争加剧。

汤捷指出，不同于2003年至2012年的白酒“黄金十年”，目前行业进入“白银时代”，竞争格

局升级，一线白酒、地产名酒在业绩增长良好，小品牌在快速下滑，未来是集中度提高的阶段。

在这样的行业形势下，王占刚表示，老白干酒实现内生式增长将从以下几个方面发力：即产品

做少，实施聚焦策略，战略产品定位在10个以内；价格做高，保证价格体系的有序上升，保证渠道

的盈利水平；渠道做扁，以求在与名酒的竞争当中发挥地缘优势；品牌优先，未来老白干酒的竞争

对手是全国名酒，区域名酒一定要走向全国，成为泛全国化品牌，从渠道驱动转变为品牌驱动。

对于外界担心并表后，丰联酒业是否会“拖累”老白干酒的业绩增长，王占刚表示，过去几年

丰联酒业进行了深度调整，如孔府家酒砍掉了部分低端产品、武陵采用新的营销体系，取得了良好

成果。未来双方将是一个整体，在营销模式、管理模式、质量管控体系、财务管控体系相互借鉴，

谋求共同发展。
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