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证券时报记者 刘晓晖

7月13日，利欧股份公告拟以发行股份、支付现金或二者相结合的方式收购苏州梦嘉传媒有限公司（以下简称：

梦嘉） 75%的股权。此次出售大农股份并同时购微信流量资产之举，彰显了利欧做大做强数字业务，进一步最大

化协同效应，完善数字营销全产业链的决心。

微信生态圈不断搭建扩大

助其成为全球最强社交平台之一

从 1.0 版本到 6.6.2 版本，微信以即时通讯功能为基础，在大数据、云计算、人工智能的支撑下，逐步完成了以

微信公众平台、朋友圈、微信支付为核心的“微信生态圈”的搭建。自从微信社交平台的诞生以来，微信已较长

时间占据社交平台的首位。目前，微信已成为全球最大且最有竞争力的社交平台之一。

据腾讯公司年报显示，截至 2017 年 12 月 31 日，微信及WeChat 的合并月活跃账户数达到 9.89 亿，同比增长

11.2%。同时，小程序在2018年年初日活已达1.7亿、月活4.3亿。据保守预测，2018年小程序数量将突破250

万，数量超越AppStore应用总和。小程序是服务号、订阅号的功能延伸，三者将共同打造“信息传播-服务触

达-场景链接”这一微信公众平台生态，为智慧零售、生活服务、休闲娱乐领域创造更多可能。
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与此同时，根据微信公开数据，微信公众号月活粉丝数在 2017 年达到了 7.97 亿，相较 2016 年同比增长了

19%。报价10万以上的公众号占据了超过 40%的广告收入，报价1万的公众号广告成交比例达到了94%。而随着

微信小程序等新功能的不断推出，未来马太效应可能更加明显。

梦嘉拥有强大粉丝覆盖

微信流量体系布局完善

梦嘉是一家主营微信自媒体的内容营销公司，是微信流量体系的龙头公司之一。借助微信生态体系精耕内容下沉

增量用户，梦嘉以用户为核心，通过内容、产品以及服务来吸引、 汇聚各类垂直用户。对比量子云2.4亿的粉丝

用户（不去重），梦嘉拥有2.8亿的粉丝覆盖（不去重），是巨大的数字流量入口。

梦嘉精耕文学、生活、时尚、母婴、搞笑、歌舞等领域，其核心团队拥有丰富的整体运营、内容创作及社会化营

销经验，借助公司自研的MRP平台，将投放、编辑、运营、广告撮合交易、财务、内控等环节进行整合与自动

化。同时，通过强化内容运营及营销优化能力，梦嘉每年为快消、服装、化妆品、3C、食品、家居、保健品、金

融、小说、在线娱乐等行业约2500个客户提供基于社交自媒体平台的精准营销服务。

通过深度运营公众号，梦嘉逐渐把海量公众号分为不同类别的相关用户，从而提高用户单位价值并提供多元化变

现方式。在移动互联网推广业务、腾讯社交广告业务、多渠道合作的收入基础上，梦嘉的付费阅读业务近年也取

得了飞速发展，对标平治信息的业务模式逐步扩张。同时正不断开拓小程序流量业务，在游戏与直播等新领域，

不断创造新的利润增长点。

全面打造数字营销流量体系

利欧进一步完善数字营销业务版图

近年来，利欧借由资本不断完善数字营销全产业链的布局，涵盖了广告投放、社会化营销、策略与创意、电商运

营、流量运营、移动入口等业务环节。利欧数字成立至今，旗下子公司在技术、产品、数据、客户资源、流量资
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分享：

声明：证券时报力求信息真实、准确，文章提及内容仅供参考，不构成实质性投资建议，据此操作风险自担。

李克强深夜就疫苗事件作批示！必须给全国人民一个明明白白的交代

此次疫苗事件突破人的道德底线，必须给全国人民一个明明白白的交代——刚刚，李克强总理就疫

苗事件作出批示！
2018-07-23 07:32

为你推荐

源、媒体资源等方面高度共享与协同，持续扩大1+1>2的协同效应。梦嘉的加入，势必将进一步完善利欧的数字

营销业务版图。

本次收购是利欧整合优质移动互联网推广业务资源、积极布局移动互联网行业的战略举措，有助于利欧在腾讯体

系流量端的全面布局，提升整合营销的盈利能力，全面打造数字营销流量体系，是之前多渠道流量布局业务在

2018年的落地之举。

利欧将在客户资源、整合营销能力、精准投放技术等多方面与梦嘉实现战略协同效应，对梦嘉现有的流量变现体

系全面赋能。而梦嘉则将助力利欧增加移动互联网推广业务及腾讯社交广告业务。利欧与梦嘉的协同，将推进营

销渠道和业务资源的整合，围绕互联网流量资源和运营能力，运用大数据等技术深度挖掘用户价值，最终为品牌

客户提供更加丰富的整合营销服务。同时充分利用双方的资源和优势在付费阅读、小程序流量布局、微信电商、

小程序游戏与直播等领域创造更多利润增长点。
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